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ABSTRAK

Kasmad Hasanudin, 2023. Strategi Pemasaran Pendidikan Dalam Menarik Minat
Siswa Baru di SD NU Kaplongan, Tesis Program Magister Pendidikan
Agama Islam, Program Pascasarjana, Institut Pesantren KH. Abdul
Chalim, Mojokerto. Pembimbing pertama; Dr. Muhammad Anas Ma’arif,
M.Pd.

Strategi pemasaran ini menjadikan jumlah peserta didik yang berminat
untuk masuk ke SD NU Kaplongan semakin meningkat. Berdasarkan pemaparan
diatas SD NU Kaplongan berusaha semaksimal mungkin untuk selalu memberikan
layanan pendidikan sebaik mungkin, mulai dari pelayanan jasa yang prima,
pelayanan fasilitas, mutu yang terjamin dan pembinaan karakter. Dengan demikian
hal itu harus disertai dengan pemasaran yang baik dan tenaga pendidik yang
berkompeten dalam menyusun semua strategi yang disiapkan

Penelitan ini menggunakan metode Kualitatif karena pendekatan ini diangap
mampu bersinergi dengan kajian yang dilakukan oleh peneliti. pendekatan kualitatif
dianggap tepat dan bersinergi dalam tema serta sangat tepat untuk digunakan dalam
rangka mengkaji analisis akar persoalan masyarakat dan upaya yang telah dilakukan
dalam menanggulangi persoalan yang ada.

Hasil penelitian menunjukan bahwa strategi pemasaran di SD NU
Kaplongan dilakukan oleh tim pemasaran sebagai tim inti yang kemudian
mensosialisasikan program tersebut ke seluruh masyarakat, panitia penerimaan
siswa baru kemudian tim pemasaran. SD NU Kaplongan menerapkan 4 langkah
strategi pemasaran. SD NU Kaplongan menawarkan produk jasa berupa produk
akademik yang bereputasi dan program Kkegiatan akademik ekstrakurikuler.
Program tersebut telah melahirkan prestasi dan lulusan yang telah diterima di
berbagai SMP, Madrasah Tasanawiyah negeri. Selain itu Promosi-Promosi yang
dilakukan oleh SD NU Kaplongan khususnya melalui media sosial, promosi yang
dilakukan oleh alumni. Serta bakti sosial, dengan menyelenggarakan acara-acara
seperti lomba, kegiatan keagamaan.

Kata Kunci: Strategi, Pemasaran, Pendidikan



ABSTRACT

Kasmad Hasanudin, 2023. Education Marketing Strategy in Attracting New
Students' Interest at SD NU Kaplongan, Master's Degree Program in
Islamic Religious Education, Postgraduate Program, Islamic Boarding
School Institute KH. Abdul Chalim, Mojokerto. first mentor; Dr.
Muhammad Anas Ma'arif, M.Pd.

This marketing strategy increases the number of students interested in
attending SD NU Kaplongan. Based on the explanation above, SD NU Kaplongan
tries as hard as possible to always provide the best educational services possible,
starting from excellent services, facility services, guaranteed quality and character
development. Thus, this must be accompanied by good marketing and competent
teaching staff in preparing all the prepared strategies.

This research uses a qualitative method because this approach is considered
capable of synergizing with studies conducted by researchers. Qualitative
approaches are considered appropriate and synergistic in themes and are very
appropriate to be used in order to analyze the root causes of community problems
and the efforts that have been made to overcome existing problems.

The results showed that the marketing strategy at SD NU Kaplongan was
carried out by the marketing team as the core team which then socialized the
program to the whole community, the new student admissions committee then the
marketing team at SD NU Kaplongan implemented a 4-step marketing strategy. SD
NU Kaplongan offers service products in the form of reputable academic products
and extracurricular academic activity programs. The program has produced
achievements and graduates who have been accepted at various state junior high
schools, Madrasah Tasanawiyah. Besides that, promotions were carried out by SD
NU Kaplongan, especially through social media, promotions carried out by alumni.
As well as social services, by organizing events such as competitions, religious
activities.

Key word : Strategy, Marketing, Education
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KATAPENGANTAR
Alhamdulillah segala puji bagi Allah Yang Maha Agung atas limpahan
nikmat kasih sayang-Nya kepada kami, sehingga kami masih mampu menimba
sedikit ilmu yang telah menetes ke dunia ini dan penulis dapat menyelesaikan tesis
ini yang berjudul “Strategi pemasaran pendidikan dalam menarik minat peserta
didik baru di SD NU Kaplongan®’

Shalawat serta salam mudah-mudahan senantiasa tercurah kepangkuan Nabi
Muhammad SAW, yang telah membawa umatnya dari lembah kegelapan menuju
zaman yang terang benerang yakni agama Islam. Dengan selalu mengikuti dan
menjalankan ajaran beliau, semoga kita termasuk umatnya yang kelak
mendapatkan syafa’at di akhir zaman. Selama dalam proses penelitian dan
penyusunan tesis ini hingga selesai peneliti banyak mendapatkan bantuan,
dorongan, bimbingan dan pengarahan dari berbagai pihak sehingga peneliti dapat
menyelesaikannya. Pada kesempatan ini peneliti menyampaikan ucapan terima
kasih sebesar-besarnya, terutama kepada:

1. Prof. Dr. KH. Asep Saifudin Chalim, MA selaku Pembina InstitutPesantren
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5. Para Dosen Penguji, Dosen Pengajar dan Staf Pascasarjana InstitutPesantren
KH. Abdul Chalim Mojokerto
6. Kelauarga Besar SD NU Kaplongan Indramayu
Demikian ucapan terima kasih ini saya sampaikan kepada yang telah berperan
penting dalam mendukung terselesaikannya tugas tesis ini. Atas kelemahan dan
kekurangan penyusunan laporan tesis ini sekaligus mengundang berbagai pihak
untuk memberikan kritik dan sarannya. Akhir kata dari kami, semoga apa yang
kami susun ini bisa memberikan manfaat dan inspirasi bagi dunia pendidikan.
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